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Codigo Centro Concello A|’10 :
académico
15027897 Paseo das Pontes Corufa (A) 202412025
Ciclo formativo
Cédigo -
da familia Familia profesional . Cistlr d? Ciclo formativo Grao Réxime
. ciclo formativo
profesional
INA Industrias alimentarias CSINA02 Procesos e calidade na industria alimentaria gﬂg;gtr)rmatlvos de grao Réxime xeral-ordinario
Médulo profesional e unidades formativas de menor duracién (¥)
Cadigo c Sesions Horas Sesions
urso . . .
MP/UF semanais anuais anuais
MP0084 Comercializacion e loxistica na industria alimentaria 2024/2025 6 123 123

(*) No caso de que o médulo profesional estea organizado en unidades formativas de menor duracion

Profesorado responsable

Profesorado asignado ao médulo

MARTA LORENZO ESPINO

Outro profesorado

Estado: Pendente de supervisién inspector
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2. Concrecion do curriculo en relacidon coa stia adecuacion as caracteristicas do ambito produtivo

O CIFP Paseo das Pontes situase no municipio da Corufia, tratase dun centro urbano nunha cidade de tamafio medio, que recibe, en xeral, tanto alumnado dos distintos institutos de ensinanza secundaria da cidade
coma de fora dela, xa que a sUa oferta formativa, fai que reciba alumnado de toda a xeografia autonomica.

Dentro do termo municipal, a cidade conta con dous poligonos industriais: A Grela, o parque empresarial mais antigo e o de mais extensién de Galicia, que conta con mais de 600 empresas, e o de Pocomaco, que
da servizo a unhas 400 empresas. Na area metropolitana da Corufia estan situados outros importantes poligonos industriais da comunidade, principalmente na area suroeste (concellos de Arteixo e Culleredo), como
os poligonos de Sabdn, que alberga a sede central da multinacional Inditex, entre outras industrias. Outros poligonos destacables da area metropolitana son os de Alvedro, Barcala, Meicende, Espirito Santo e
Bergondo. Os grandes motores industriais dentro dos limites municipais son a refineria de petréleo de Repsol e a empresa do sector cervexeiro Hijos de Rivera SA.

Dentro do sector alimentario, outras empresas que podemos atopar na contorna da Corufia son: de bebidas (Begano S.A.), comidas preparadas (Tanfresco S.L., Cambalache S.L.), produtos pesqueiros (Salgado
Congelados SL, Isidro de La Cal S.L.), panaderia e confiteria (Ingapan S.A., Catadenata, S.L.); lacteos (Leyma S.L.); asi como empresas de xestion e consultaria alimentaria (Ambical S.L., Alimentya S.L., Geal S.L.).

Esta programacion esta elaborada de acordo ao determinado no Decreto 119/2011, de 3 de junio, polo que se establece o curriculo do ciclo formativo de grao superior correspondente ao titulo de técnico superior en
procesos e calidade na industria alimentaria.

Este mddulo profesional contén formacion asociada as funciéns de loxistica, e de comercio e promocion na pequena e na mediana empresa da industria alimentaria. Estas funcions abranguen aspectos como:
- Xestién de aprovisionamentos, almacén e expediciéns
- Andlise do mercado
- Promocioén e venda
- Uso das novas tecnoloxias da informacién e da comunicacion
As actividades profesionais asociadas a estas funciéns aplicanse en todos os procesos e os produtos da industria alimentaria.
Os obxetivos xerais do médulo Comercializacion e loxistica na industria alimentaria son:
-Recofiecer o proceso loxistico, e identificar as stas fases e a documentacién asociada, para a sta planificacion na industria ou na empresa alimentaria.
-Identificar as operaciéns de compravenda e as técnicas publicitarias de produtos alimentarios valorando a sta adecuacién para comercializar os produtos elaborados e facer a stia promocion.
-ldentificar as ferramentas asociadas as tecnoloxias da informacién e da comunicacion e recofiecer o seu potencial como elemento de traballo, para a sua aplicacion
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3. Relacién de unidades didacticas que a integran, que contribuiran ao desenvolvemento do médulo profesional, xunto coa secuencia e o tempo asignado para o
desenvolvemento de cada unha

o)
:5 . Resultados de aprendizaxe
3| =
u.D. Titulo Descricion = g
o[ @ MP0084_00
S| o
S RA | RA| RA [ RA | RA
= 1 2 3 4 5
1 lo - " o ial Importancia da loxistica na industria alimentaria. Funciéns loxisticas. Caracteristicas do 25 X X X
aprovisionamento & a negoclacion comercia aprovisionamento. Seleccidn de proveedores. O pedido. O contrato de compravenda: 20
proceso e documentacion. Os axentes de vendas. O servizo posvenda. Aplicaciéns
informaticas.
2 | Control e valoracién de stocks Punto de pedido. Lote 6ptimo de aprovisionamento. Sistemas de revision. O sistema ABC. 24 X X
A rotacion de produtos. Fichas de control de almacén. Criterios de valoracion de 20
existencias: PMP, FIFO e LIFO. Aplicaciéns informaticas
3 |oal " dicion d dori Planificacién e organizacién de almacenes. Sistemas de almacenaxe. Secuencia de 14 X X
almacenaxe, a recepeion € a expeaicion de mercadorias operacions. Condicions de almacenamento na industria alimentaria. Operaciéns e 1"
documentacion asociada & recepecion e expedicién de mercadorias. Aplicacions
informaticas.
N A rede loxistica. O transporte. Canles de distribucién. Os intermediarios. Integracion
4 |A cadea de subministracion vertical. Franquicias. Asociacionismo. O comercio on-line. Aplicacions informaticas. 20 17 X X X
5 | Ainvestigacion comercial e o estudo do mercado Concepto, ga’pllcacmns, tipos e fases da investigacion comercial. Estudo do mercado e 20 | 16 X X
segmentacion.
. . Formulacién da estratexia comercial. Estudo das ferramentas que constitiien o marketing-
6 | A estratexia comercial mix. O merchandasing. 20 | 16 X X X
Total: 123
4. Por cada unidade didactica
4.1.a) Identificaciéon da unidade didactica
N.° Titulo da UD Duracion
1 O aprovisionamento e a negociacion comercial 25
4.1.b) Resultados de aprendizaxe do curriculo que se tratan
Resultado de aprendizaxe do curriculo Completo
RA1 - Programa o aprovisionamento, para o que identifica as necesidades e existencias. NO
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Resultado de aprendizaxe do curriculo Completo
RA3 - Comercializa materias primas e auxiliares, asi como produtos elaborados, aplicando técnicas de negociacion. NO
RA5 - Aplica as tecnoloxias da informacién e da comunicacion na xestion loxistica e comercial, e caracteriza as principais ferramentas informaticas. NO
4.1.c) Obxectivos especificos da unidade didactica
Obxectivos especificos Act Titulo das actividades (Dsl;;aigi:sr;
1.1 Analizar e valorar a importancia da loxistica na industria alimentaria 1 Introducion & loxistica 8,0
2.1 Recofiecer cales son as variables para considerar no plan de abastecemento de mercadorias
2.2 Recofiecer os métodos de busqueda de proveedores e os criterios para a sta seleccion 2 O aprovisionamento 10,0
2.3 Recofiecer a documentacién asociada a cada pedido
3.1 Identificar as etapas nun proceso de compravenda
3.2 Identificar as técnicas de negociacion na compravenda de produtos alimentarios
3 A negociacion comercial 7,0
3.3 Describir as funciéns e as aptitudes dun axente de vendas
3.4 Identificar e valorar as funciéns do servizo posvenda
TOTAL 25
4.1.d) Criterios de avaliacion que se aplicaran para a verificaciéon da consecuciéon dos obxectivos por parte do alumnado
Criterios de avaliacion Instrumentos de avaliacion Mi_n i_mos n _Pesp'
exixibles cualificacion (%)
CA1.1 Establecéronse as variables para considerar no plan de abastecemento de mercadorias. + PE1 - Factores a ter en conta no momento do abastecemento (AZ) S 10
CA1.2 Utilizaronse os sistemas de calculo de necesidades de aprovisionamento a partir dos consumos. ° E()Ehgu-nii)sste(zzwze;s de caleulo de necesidades de aprovisionamento a parti dos N 10
CA1.9 Valorouse a importancia da loxistica no éptimo aproveitamento dos recursos. + LC.1- Almportancia da loxistica na industria alimentaria (AT) S 5
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Criterios de avaliacion Instrumentos de avaliacion g)l(irxiim: cualifizngén %)
CA3.1 Identificaronse as etapas nun proceso de compravenda. + PE3- O proceso de compravenda (A3) S 10
CA3.2 Identificaronse as técnicas de negociacion na compravenda de produtos alimentarios. « PE4- A negociacion comercial (A3) S 10
CA3.3 Interpretouse a normativa mercantil que regula os contratos de compravenda. + LC.2- O contrato de compravenda (A3) S 5
CA3.4 Recofiecéronse os criterios para a seleccién de provedores. + PES- O aprovisionamento: seleccion de proveedores (A2) S 10
CA3.5 Describironse as funcions e as aptitudes dun axente de vendas. « PEG- O axente de vendas (A3) S 10
CA3.6 Identificaronse e valoraronse as funciéns do servizo posvenda. « PET- O servizo posvenda (A3) S 10
CA3.7 Describironse as técnicas de informacion e comunicacion na atencién a provedores e clientes. + PE8- 0 pedido (A2). Atencion ao clente (A3) S 10
CAA5.1 Identificaronse as aplicacions informaticas utilizadas na xestion loxistica e comercial. 0
CAA5.1.1 Identificaronse as aplicacions informaticas utilizadas na xestion loxistica. « LC.3- Emprego de aplcaciéns informticas (A2) N 1
CAA5.1.2 Identificaronse as aplicacions informaticas utilizadas na xestion comercial. « LC4 - Emprego de aplcaciéns informticas (A3) N 1
CAA5.2 Identificaronse os datos que deben figurar nun ficheiro de clientes e provedores. ¢ Iggﬁ?p;:\)lcé%lér:e(;\\gcién asociada ao aprovisionamento (AZ) e ao proceso de N 5
CA5.3 Utilizaronse as bases de datos para o arquivo e o manexo da informacién procedente dos procesos de « LC.6 - Documentacion asociada ao proceso de compravenda (A3) N 1
compravenda.
CAb5.4 Integraronse datos, textos e graficos, e presentouse a informacién consonte formatos requiridos. * LC.7 - Emprego de aplicacins informdicas (A2 e A3) N 1
CA5.5 Xustificouse a necesidade de cofiecer e utilizar mecanismos de proteccién da informacion. » LC.8 - Emprego de aplicacions informaticas (A2 e A3) N 1
TOTAL 100

4.1.e) Contidos

Contidos

Actividades loxisticas. Aprovisionamento de produtos. Ciclo de aprovisionamento. Ciclo de expedicién.
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Contidos

Prevision cuantitativa de materiais. Técnicas de prevision. Cuantificacion de previsions.

Determinacion cualitativa do pedido: normas; sistemas de control e identificacion.

Almacenaxe de produtos alimentarios. Condiciéns ambientais.

Proceso de compravenda: obxectivos, tipos, fases e condicidns. Contrato. Normativa.

O axente de vendas (CA3.5)

Instalacién, funcionamento e procedementos de seguridade nas aplicacions de xestion comercial.

Manexo de aplicacidns informaticas.
Manexo de aplicacidns informaticas na xestién loxistica
Manexo de aplicacions informaticas na xestion comercial

Ficheiro de clientes e provedores: caracteristicas, datos, manexo e interpretacion.

Valoracidn das vantaxes do emprego das aplicaciéns informaticas na xestion loxistica e comercial.

Valoracién das vantaxes do emprego das aplicacions informaticas na xestion loxistica

Valoracion das vantaxes do emprego das aplicacions informaticas na xestion comercial

4.1.f) Actividades de ensino e aprendizaxe, e de avaliacion, con xustificacion de para que e de como se realizaran, asi como os materiais e os recursos necesarios para
a sua realizacion e, de ser o caso, os instrumentos de avaliacion

Como e con que

Que e para que Como Con que se valora
Duracion
Activi sesions
ctividade Profesorado (en termos de Alumnado Instrumentos e procedementos de ( )
Resultados ou produtos Recursos -y
. L tarefas) (tarefas) avaliacion
(titulo e descricion)
o Exposicion do documento o Lectura compartida do « Informe do traballo de o Documentacion entregada polo/a o LC.1-Aimportancia da loxistica na
e prepa-rado polo/a profesor/a documento, plantexando investigacion bibliografica profesor/a industria alimentaria (A1)
Introducion 4 loxistica - O concepto de débidas e aportando
loxistica. Partes integrantes da loxistica. diversos puntos de vista o Medios audiovisuais na aula 8,0

Importancia da loxistica na industria

alimentaria. Evolucion histérica da loxistica o Visualizacion de videos

acerca da loxistica de
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Como e con que

Que e para que Como Con que se valora
getiidacs Profesorado (en termos de Alumnado Resultados ou produtos Recursos Instrumentos e procedementos de
tarefas) (tarefas) P avaliacion

(titulo e descricion)

Duracién
(sesions)

empresas. Eco loxistica

Busqueda de artigos onde
se trate a importancia da
loxistica na supervivencia e
éxito dunha empresa do
sector

Aula de informatica con acceso a
internet

O aprovisionamento - Funciéns do
aprovisionamento. Factores a ter en conta no
momento do aprovisionamento. Seleccion de
proveedores. O pedido.

Exposicion do documento
preparado polo/a profesor/a

Amosar ao alumnado o
acceso a diferentes paxinas
web relevantes para obter
informacion actualizada do
tema que nos ocupa
Amosar ao alumnado unha
aplicacion informatica para a
xestion loxistica, explicando
0 seu funcionamento

Proba escrita de avaliacion

- Buscar en internet
proveedores dun sector da
industria alimentaria

Desefio dos documentos
necesarios no
aprovisionamiento e
negociacion comercial dunha
empresa alimentaria ideada
polo alumno.

Resolver un os cuestionarios
de problemas de
aprovisionamiento

Desenvolver un caso pratico
empregando a aplicacion
informatica

Resolucion da proba escrita
ao final do trimestre

Informe do traballo de
busqueda en internet

Documentos
aprovisionamiento e xestion
comercial

Informe da resolucion do
caso pratico empregando a
aplicacion informatica

Proba escrita cumplimentadal

Documentacion entregada polo/a
profesor/a

Medios audiovisuais na aula

Aula de informética con acceso a
internet

Enunciado da proba escrita

LC.3 - Emprego de aplicacions
informaticas (A2)

LC.5 - Documentacién asociada ao
aprovisionamento (A2) e ao proceso de
compravenda (A3)

LC.6 - Documentacion asociada ao
proceso de compravenda (A3)

LC.7 - Emprego de aplicacions
informaticas (A2 e A3)

PE.1 - Factores a ter en conta no
momento do abastecemento (A2)

PE.2 - Sistemas de calculo de
necesidades de aprovisionamento a
partir dos consumos (A2)

PE.5 - O aprovisionamento: seleccién
de proveedores (A2)

PE.8 - O pedido (A2). Atencién ao
cliente (A3)

10,0

A negociacién comercial - Os contratos

mercantis: tipos. O contrato de compravenda.

Axentes de vendas. O servizo posvenda.

Exposicion do documento
preparado polo/a profesor/a

Amosar ao alumnado o
acceso a diferentes paxinas
web relevantes para obter
informacion actualizada do
tema que nos ocupa, €
propor a resolucién dun
cuestionario mediante
consulta na web

Amosar ao alumnado unha
aplicacion informatica para a
xestion comercial,

Lectura compartida do
documento, plantexando
dubidas e aportando
diversos puntos de vista

Creacion dunha empresa
ficticia da industria
alimentaria e a posterior
elaboracion dos documentos
vistos na unidade didactica.

Resolucion das cuestions
propostas pola profesora, a
través de consulta en
internet

Informe do traballo de
busqueda en internet

Informe da resolucion do
caso pratico empregando a
aplicacion informatica

Proba escrita cumplimentadal

Documentacion entregada polo/a
profesor/a

Medios audiovisuais na aula

Aula de informética con acceso a
internet

Enunciado da proba escrita

LC.2 - O contrato de compravenda
(A3)

LC.4 - Emprego de aplicacions
informaticas (A3)

LC.5 - Documentacion asociada ao
aprovisionamento (A2) e ao proceso de
compravenda (A3)

LC.6 - Documentacion asociada ao
proceso de compravenda (A3)

LC.7 - Emprego de aplicacions
informaticas (A2 e A3)

7,0
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Como e con que

1.2 Describir os sistemas de xestion de stocks

Que e para que Como Con que se valora
Duracion
ivi sesions
Actividade Profesorado (en termos de Alumnado Resultados ou produtos Recursos Instrumentos e procedementos de ( )
’ ., tarefas) (tarefas) P avaliacion
(titulo e descricion)
explicando o seu o Desenvolver un caso pratico o LC.8 - Emprego de aplicacions
funcionamento empregando a aplicacién informaticas (A2 e A3)
) ) informéatica
o Proba escrita ao final do o ) o PE.3 -0 proceso de compravenda
trimestre o Realizacion da proba escrita (A3)
ao final do trimestre
o PE.4 - A negociacion comercial (A3)
o PE.6 - O axente de vendas (A3)
e PE.7 - O servizo posvenda (A3)
TOTAL 25,0
4.2.a) Identificaciéon da unidade didactica
N.° Titulo da UD Duracion
2 Control e valoracion de stocks 24
4.2.b) Resultados de aprendizaxe do curriculo que se tratan
Resultado de aprendizaxe do curriculo Completo
RA1 - Programa o aprovisionamento, para o que identifica as necesidades e existencias. NO
RA5 - Aplica as tecnoloxias da informacién e da comunicacion na xestion loxistica e comercial, e caracteriza as principais ferramentas informaticas. NO
4.2.c) Obxectivos especificos da unidade didactica
Obxectivos especificos Act Titulo das actividades Durqt}lon
(sesions)
1.1 Identificar os distintos tipos de stock
1 Control de stocks 14,0
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Obxectivos especificos Act Titulo das actividades g‘;:gi:s';
1.3 Identificar os costes asociados & xestion de stocks
1.4 Calcular o stock de seguridade, o lote dptimo de pedido, e os costes de aimacenaxe
1.5 Calcular o indice de rotacién dun produto e recofiecer o seu significado
1.6 Calcular o periodo medio de maduracién dun produto e recofiecer o seu significado
1.7 Describir os sistemas de control de existencias
1.8 Describir o analise ABC de produtos e recofiecer a sua utilidade
2.1 Identificar os diferentes métodos de valoracion de existencias
rzﬁid(i::lggﬁjre?a\ija;?;: (I’l? Ost:tI:_I?Frgediante os diferentes métodos presentados: prezo medio, prezo medio 2 Valoracién de stocks 100
2.3 Elaborar e empregar as fichas de control de almacén
TOTAL 24

4.2.d) Criterios de avaliacion que se aplicaran para a verificacién da consecucién dos obxectivos por parte do alumnado

Criterios de avaliacion Instrumentos de avaliacion Mip i.mos . .Pesg

exixibles cualificacion (%)

CA1.3 Determinaronse as variables que intervefien na realizacion dun inventario. * PE1 - Valoracion de existencias (A2) S 20
CA1.4 Avalidronse as posibles causas de discordancia entre as existencias rexistradas e os recontos realizados. * LC.1- Valoracion de existencias (A2) N 3
CA1.5 Describironse os procedementos de xestion e control de existencias. * PE.2- Xestion e valoracion de existencias (A1 e A2) S 20
CA1.6 Establecéronse os sistemas de catalogacion de produtos para facilitar a stia localizacién. * S.Etgm;n,ggg ((t1§1r)otacic')n do stocks,periodo medio de maduracion dun procio. S 20
CAA1.7 Identificaronse as variables que determinan o custo da almacenaxe. * PE4 - Costes asociados & xestion de stocks (A1) S 20
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Criterios de avaliacion Instrumentos de avaliacion g)l(irxiim: cualifizzzfén (%)
CA1.8 Calcularonse os niveis de existencias e os seus indices de rotacion. * LC.2- Indie de roacién de stocks (A1) S 15
CAb5.4 Integraronse datos, textos e graficos, e presentouse a informacion consonte formatos requiridos. * LC.3-Fichas de conirol almacen (A2) N 2
TOTAL 100

4.2.¢e) Contidos

Contidos

Tipos de existencias. Controis para efectuar.
Valoracién de existencias. Métodos: prezo medio, prezo medio ponderado, LIFO e FIFO.
Analise ABC de produtos: obxectivos e campos de aplicacion.
Xestion de inventarios: tipos de inventarios e rotacions.
Documentacion de control de existencias.
Manexo de aplicacidns informaticas na xestién loxistica

Valoracién das vantaxes do emprego das aplicacions informaticas na xestion loxistica

4.2.f) Actividades de ensino e aprendizaxe, e de avaliacién, con xustificaciéon de para que e de como se realizaran, asi como os materiais e os recursos necesarios para
a sua realizacion e, de ser o caso, os instrumentos de avaliacion

Como e con que
Que e para que Como Con que se valora
Duracion
Actividade sesions
Profesorado (en termos de Alumnado Instrumentos e procedementos de ( )
- f Resultados ou produtos Recursos liacis
(titulo e descricion) arefas) (tarefas) avaliacion
Control de stocks - Tipos de stock o Exposicion do documento o Lectura compartida do o Boletins cos problemas o Medios audiovisuais na aula o LC.1 - Valoracién de existencias (A2)
Importancia do control de stocks Xestio’n de preparado pola profesora documento, plantexando resoltos
e e dubidas e aportando ;
stocks: sistemas e costes asociados. « Proba escrita ao final do diversos puﬁtos de vista « Proba escrita resolta « Aula de informatica con acceso a « LC.2 - indice de rotacién de stocks 14,0
Rotamonldo stock. Penqdo med!o de . trimestre oor ) internet (A1)
maduracion. Control de inventarios mediante o Realizacion dos boletins de
o sistema ABC. exercicios plantexados pola

-10-
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Como e con que

Que e para que Como Con que se valora
Duracion
ivi sesions
Actividade Profesorado (en termos de Alumnado Resultados ou produtos Recursos Instrumentos e procedementos de ( )
5 . tarefas) (tarefas) P avaliacion
(titulo e descricion)
profesora o Documentacion entregada polo/a o PE.1-Valoracion de existencias (A2)
profesor/a
« Creacion dunha empresa « Boletins de exercicios o PE.2 - Xestion e valoracion de
ficticia da industria existencias (A1 e A2)
alimentaria e a posterior ) . - B
elaboracion dos documentos o Enunciado da proba escrita o PE.3 - Indice de rotacion de stocks,
vistos na unidade didactica. periodo medio de maduracion dun
L ) produto, o sistema ABC (A1)
o Resolucién da proba escrita ) L
proposta polo profesor ou o PE.4 - Costes asociados & xestion de
profesora ao final do stocks (A1)
trimestre
« Exposicion do documento o Lectura compartida do « Boletin de exercicios resolto | « Documentacion entregada polo/a o LC.3-Fichas de control almacén (A2)
preparado polo profesor ou documento, plantexando profesor/a
profesora dubidas e aportando Fichas d irol d Medi diovisuai I PE1 - Valoracién de existencias (A2)
i i ichas de control de edios audiovisuais na aula .1 - Valoracion de existencias
. Rqa_lizacién de casos dlverlsoslg?untos de VISta.' * ph ° °
préticos de valoracién de o Realizacion en clase guiados
existencias empregando os pO!Q profesor de €asos o Proba escrita cumplimentadal e Aula de informatica con acceso a o PE.2 - Xestion e valoracion de
diferentes métodos: prezo praticos de valoracion de internet existencias (A1 e A2)
medio, prezo medio existencias empregando os )
ponderado, FIFO e LIFO. diferentes métodos: prezo o Boletin de exercicios o PE.3 - Indice de rotacién de stocks,
. medio, prezo medio periodo medio de maduracion dun
+ Entrega de boletin de ponderado, FIFO e LIFO. ) ) produto, o sistema ABC (A1)
Valoracion de stocks - Valoracion de exercicios Desefio dos documentos « Enunciado da proba escrita
. . . . . L]
eisndas el peiorato fete. | proposta de s | ncasrs oo
control de aImacé’n : fichas de control de almacén valoracion de stocks dunha
mediante o emprego de empresa alimentaria ideada
aplicacions informaticas polo alumno.
. Plroba escrita ao final do o Realizacién do boletin de
trimestre exercicios entregado pola
profesora
o Elaboracion de fichas de
control de almacén mediante
aplicacion informéatica
o Realizacién da proba escrita
ao final do trimestre
TOTAL 24,0

-11-




CONSELLERIA DE EDUCACION,
CIENCIA, UNIVERSIDADES E
FORMACION PROFESIONAL

EA XUNTA
8¢ DE GALICIA

4.3.a) Identificacion da unidade didactica

MODELO DE PROGRAMACION DE MODULOS PROFESIONAIS

ANEXO Xl

thCIB

N. Titulo da UD Duracion
3 0 almacenaxe, a recepcion e a expedicion de mercadorias 14
4.3.b) Resultados de aprendizaxe do curriculo que se tratan
Resultado de aprendizaxe do curriculo Completo
RA2 - Controla a recepcion, a expedicién e o aimacenamento de mercadorias en relacion coa calidade do produto final. NO
RA5 - Aplica as tecnoloxias da informacién e da comunicacion na xestion loxistica e comercial, e caracteriza as principais ferramentas informaticas. NO
4.3.c) Obxectivos especificos da unidade didactica
Obxectivos especificos Act Titulo das actividades Dura_(':lon
(sesions)
1.1 Identificar os procedementos de recepcion e expedicion de materias primas, consumibles e produtos
terminados, asi como o seu control.
1.2 Cofiecer a documentacion asociada & recepcion e & expedicion. 1 Recepcion e expedicion de mercadorias 6,0
1.3 Valorar a necesidade de operar con seguridade e hixiene na manipulacion de mercadorias.
2.1 Recofiecer as variables que afectan & planificacion e organizacion de almacéns.
2.2 Identificar os sistemas de almacenaxe.
2 Almacenaxe de produtos alimentarios 8,0
2.3 Valorar a importancia de operar en condicions de seguridade e hixiene na distribucién e almacenaxe
de mercadorias.
2.4 Manexar aplicacions informaticas.
TOTAL 14
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4.3.d) Criterios de avaliacion que se aplicaran para a verificacion da consecuciéon dos obxectivos por parte do alumnado

Criterios de avaliacion Instrumentos de avaliacion M'.n mos - .Pesg 0
exixibles cualificacion (%)
PE.1 - Planificacién e organizacion de almacéns (A2
CA2.1 Identificaronse as zonas dun almacén e describironse as suas caracteristicas. ‘ 9 (R2) S 16
CA2.2 Programaronse as fases do proceso de almacenaxe e identificaronse as tarefas asociadas a cada postode |  PE.2 - Operacions de almacenaxe (A2) s 16
traballo.
LC.1 - Planificacion e organizacidn de almacéns (A2
CA2.3 Representouse o fluxo dos produtos para aproveitar convenientemente o espazo e o tempo. ¢ g (A2) N 2
LC.2 - Codificacion de almacenaxe (A2
CA2.6 Determinaronse os datos e a informacion que deben aparecer nos rétulos e nas etiquetas dos produtos. ¢ (R2) S 16
CA2.7 Describironse os procedementos de control sobre materias primas, consumibles e produtos terminados en | » PE.3 - Recepcion e expedicion de mercadorias (A1) s 1
recepcion e expedicion.
CA2.8 Recofiecéronse os medios e os procedementos de manipulacion na almacenaxe de produtos alimentarios, e | o PE.4 - Operacions de almacenaxe (A2) s 16
especificaronse as medidas de seguridade e hixiene.
PE.5 - Aimacenaxe de produtos alimentarios (A2
CA2.9 Determinaronse as condicions ambientais para a almacenaxe dos produtos. ‘ P (R2) S 16
CA5.1 Identificaronse as aplicacions informéticas utilizadas na xestion loxistica e comercial. 0
LC.3 - Aplicaciéns informaticas utilizadas na xestion loxistica (A1 e A2
CAA5.1.1 Identificaronse as aplicacions informaticas utilizadas na xestion loxistica. ¢ P ( ) N 2
TOTAL 100

4.3.e) Contidos

Contidos

Xestion da recepcion: fases, documentacion e rastrexabilidade. Condicidns de aceptabilidade.
Transporte e distribucion interna.

Xestion da expedicion: fases, documentacion e rastrexabilidade.

Obxectivos na organizacion de almacéns.

Planificacién.

Almacenaxe de produtos alimentarios. Condiciéns ambientais.
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Contidos

Danos e defectos derivados da almacenaxe. Periodo de almacenaxe.

Distribucién e manipulacidn de mercadorias. Seguridade e hixiene nos procesos de almacenaxe.

Manexo de aplicacidns informaticas na xestién loxistica

Valoracién das vantaxes do emprego das aplicacions informaticas na xestion loxistica e comercial.

4.3.f) Actividades de ensino e aprendizaxe, e de avaliacion, con xustificaciéon de para que e de como se realizaran, asi como os materiais e os recursos necesarios para
a sua realizacion e, de ser o caso, os instrumentos de avaliacion

Como e con que

Que e para que Como Con que se valora
Actividad
clividade Profesorado (en termos de Alumnado Instrumentos e procedementos de
Resultados ou produtos Recursos L
tarefas) (tarefas) avaliacion

(titulo e descricion)

Duracioén
(sesions)

Recepcion e expedicion de mercadorias -
Operacions de recepcion e expedicion de
produtos alimentarios. Documentacion
asociada.

o Exposicion do documento
preparado polo/a profesor/a.

o Propor aos alumnos e
alumnas a realizacion dun
albaran mediante o0 emprego

dunha aplicacién informatica.

o Avaliar os cofiecementos
adquiridos mediante unha
proba escrita ao final do
trimestre.

Lectura compartida do
documento, plantexando
dubidas e aportando
diversos puntos de vista.

Realizacion dun albaran
mediante o emprego dunha
aplicacion informatica.

Desefio dos documentos
necesarios almacenaxe,
recepcion e expedicion
dunha empresa alimentaria
ideada polo alumno.

Realizacion dunha proba
escrita ao final do trimestre.

o Albaran realizado polos

alumnos e alumnas.

o Proba escrita

cumplimentada.

Medios audiovisuais na aula.

Aula de informética con acceso a

internet.

Enunciado da proba escrita.

Documentacion entregada polo/a

profesor/a.

LC.2 - Codificacion de almacenaxe
(A2)

LC.3 - Aplicacions informéaticas
utilizadas na xestion loxistica (A1 e A2)

PE.3 - Recepcidn e expedicion de
mercadorias (A1)

6,0

Almacenaxe de produtos alimentarios -
Planificacién e organizacién de almacenes.
Sistemas de almacenaxe. Secuencia de
operaciéns. Condicions de almacenamento
na industria alimentaria.

« Exposicion do documento
preparado polo profesor.

o Propor aos alumnos e
alumnas a busqueda na web
de aplicaciéns informaticas
na planificacion e
organizacién de almacéns.

o Avaliacion dos
cofiecementos adquiridos
mediante proba escrita ao
final do trimestre.

Lectura compartida do
documento, plantexando
dubidas e aportando
diversos puntos de vista.

Busqueda na web de
aplicacions informaticas na
planificacion e organizacion
de almacéns.

Desefio dos documentos
necesarios almacenaxe,
recepcion e expedicion
dunha empresa alimentaria
ideada polo alumno.

o Resultados do traballo de

investigacion proposto

« Proba escrita cumplimentada

Documentacién entregada pola
profesora

Medios audiovisuais na aula

Aula de informética con acceso a

internet

Enunciado da proba escrita

LC.1 - Planificacion e organizacion de
almacéns (A2)

LC.2 - Codificacién de almacenaxe
(A2)

LC.3 - Aplicacions informaticas
utilizadas na xestion loxistica (A1 e A2)

PE.1 - Planificacion e organizacion de
almacéns (A2)

PE.2 - Operacions de almacenaxe (A2)

8,0
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Como e con que
Que e para que Como Con que se valora
Duracion
ivi sesions
Actividade Profesorado (en termos de Alumnado Resultados ou produtos Recursos Instrumentos e procedementos de ( )
’ ., tarefas) (tarefas) P avaliacion
(titulo e descricion)
o Realizacién da proba escrita. o PE.4 - Operacions de almacenaxe (A2)
o PE.5 - Aimacenaxe de produtos
alimentarios (A2)
TOTAL 14,0
4.4.a) Identificacion da unidade didactica
N.° Titulo da UD Duracion
4 A cadea de subministracion 20
4.4.b) Resultados de aprendizaxe do curriculo que se tratan
Resultado de aprendizaxe do curriculo Completo
RA2 - Controla a recepcidn, a expedicién e o aimacenamento de mercadorias en relacion coa calidade do produto final. NO
RA4 - Fai promocion dos produtos elaborados, para o que caracteriza e aplica técnicas publicitarias. NO
RA5 - Aplica as tecnoloxias da informacién e da comunicacion na xestion loxistica e comercial, e caracteriza as principais ferramentas informaticas. NO
4.4.c) Obxectivos especificos da unidade didactica
. - . o Duracién
Obxectivos especificos Act Titulo das actividades (sesiéns)
1.1 Describir os elementos das redes loxisticas 1 A rede loxistica. 5,0
2.1 Describir os diferentes canles de distribucion, e valorar as stas vantaxes e inconvenientes.
2 Canles de distribucion. 9,0
2.2 Valorar a relevancia de internet e as novas tecnoloxias na distribucion.
3.1 Identificar as funciéns do responsable do transporte 3 O transporte. 6,0
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Obxectivos especificos Act Titulo das actividades Durgt’:lon
(sesions)
3.2 Recofiecer os factores a considerar na planificacion e organizacion do transporte
3.3 Cofiecer e valorar 0 emprego de aplicacions informaticas na planificacién do transporte
3.4 |dentificar o contrato de transporte
3.5 Recofiecer a normativa de aplicacion no transporte de produtos alimentarios
TOTAL 20
4.4.d) Criterios de avaliacion que se aplicaran para a verificaciéon da consecucién dos obxectivos por parte do alumnado
o i A Minimos Peso
Criterios de avaliacion Instrumentos de avaliacion AT Y I
exixibles cualificacion (%)
CA2.4 Recofieceuse e interpretouse a normativa sobre proteccion no transporte de produtos na industria o LC.1 - Normativa sobre proteccion no transporte de produtos na industria N 1
alimentaria. alimentaria (A3)
PE.1 - Funciéns do responsable de transporte (A3
CA2.5 Identificaronse e especificaronse os tipos de embalaxe asociados ao medio de transporte. ¢ unc P porte (A3) S 40
PE.2 - Canles de distribucion (A2
CA4.10 Valorouse a promocién e a venda a través de canles especializadas. ¢ istribucion (A2) S 39
CAA5.1 Identificaronse as aplicacions informaticas utilizadas na xestion loxistica e comercial. 0
LC.2 - A venda on-line (A2
CAb5.1.2 Identificaronse as aplicaciéns informaticas utilizadas na xestion comercial. ° venda on-iine (A2) N 1
LC.3 - A venda on-line (A2
CAA5.5 Xustificouse a necesidade de cofiecer e utilizar mecanismos de proteccion da informacion. ¢ v ine (A2) N 1
LC.4 - A venda on-line (A2
CAA5.7 Valorouse a relevancia de internet e as novas tecnoloxias na promocion e na venda. ¢ v ine (A2) S 18
TOTAL 100
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4.4.¢e) Contidos

Contidos

OContrato de transporte: participantes e responsabilidades.
Transporte externo. Medios de transporte: tipos e caracteristicas.
Venda: tipos.

Manexo de aplicacidns informaticas.

Valoracién das vantaxes do emprego das aplicacions informaticas na xestion loxistica e comercial.

4.4.f) Actividades de ensino e aprendizaxe, e de avaliacion, con xustificaciéon de para que e de como se realizaran, asi como os materiais e os recursos necesarios para
a sua realizacion e, de ser o caso, os instrumentos de avaliacion

Como e con que
Que e para que Como Con que se valora
Duracion
Actividade sesions
Profesorado (en termos de Alumnado Instrumentos e procedementos de ( )
Resultados ou produtos Recursos L
; e tarefas) (tarefas) avaliacion
(titulo e descricion)
o Exposicion do documento o Lectura compartida do o Informe do traballo de « Documentacion entregada polo
preparado polo/a profesor/a. documento, plantexando investigacion profesor ou profesora
dubidas e aportando . ) ) L
o Proposta de traballo de diversos puntos de vista.  Proba escrita cumplimentadal « Medios audiovisuais na aula
investigacion de plataformas . N
loxisticas do sector a nivel + Traballo de |nvejstl|ga0|on de
autonémico, nacional ou plataformas loxisticas do « Aula de informética con acceso a
A rede loxistica. - Elementos dunha rede internacional ﬁiﬁgﬂ; r;'l‘ﬁl]feur;o;(ggg?' internet
g:‘;tcn%ged'grt?:nd: :)rzgsferenma € « Avaliacion dos contidos a Desefio dos documentos « Enunciado da proba escrita 5,0
porte. través dunha proba escrita | ® )
ao final do trimestre necesarios na cadea de
suministracién dunha
empresa alimentaria ideada
polo alumno.
o Realizar a proba escrita
o Exposicion do documento o Lectura compartida do « Traballo de investigacion o Documentacion entregada polo/a e LC.2- Avenda on-line (A2)
preparado polo/a profesor/a. documento, plantexando profesor/a.
o ) o dubidas e aportando ) ) o )
Canles de distribucion. - Os intermediarios. o Amosar agflumrtlado o diversos puntos de vista. « Proba escrita resolta « Medios audiovisuais na aula. o LC.3 - Avenda on-line (A2) 90
i0 i ici acceso a diferentes paxinas ) ’
Integracion vertical. Franquicias. B relvantes parapobter « Buscar en internet a venda
informacién actualizada do on-line dunha empresa do o Aula de informatica con acceso a o LC4-Avenda on-line (A2)
fema que nos ocupa. sector da industria internet.
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Como e con que
Que e para que Como Con que se valora
Duracion
Actividade sesions
Profesorado (en termos de Alumnado Resultados ou produtos Recursos Instrumentos e procedementos de ( )
’ ., tarefas) (tarefas) P avaliacion
(titulo e descricion)
o Proba escrita ao final do alimentaria o Enunciado da proba escrita o PE.2 - Canles de distribucion (A2)
trimestre
« Desefio dos documentos
necesarios na cadea de
suministracién dunha
empresa alimentaria ideada
polo alumno.
o Resolucion da proba escrita
proposta polo profesor ou
profesora ao final do
trimestre
o Exposicion do documento o Lectura compartida do « Informe do traballo proposto | ¢ Medios audiovisuais na aula. o LC.1-Normativa sobre proteccién no
preparado polo profesor. documento, plantexando transporte de produtos na industria
P bi da pol dubidas e aportando Boletin d bl " b tacién entreaada pol alimentaria (A3)
o Propor a bisqueda polos diversos puntos de vista. « Boletin de problemas resolto | « Documentacion entregada pola ,,
alumnos e alumnas da ) P . profesora. o PE.1 - Funciéns do responsable de
normativa relativa ao . Bxljstqueda ?a norm:tl\:ja _ . B transporte (A3)
transporte de produtos refativa ao transporte de o Proba escrita resolta « Aula de informatica con acceso a
; ; produtos alimentarios, e internet.
alimentarios. .
o lectura compartida en clase,
. Rga_llzaC|on de casos plantexando dbidas e o Boletin de exercicios
praticos para a planificacion aportando diversos puntos
O transporte. - Funcions do responsable do do transporte de vista. « Enunciado da proba escrita
transporte. Planificacion e organizacion do « Entrega de boletin de o Realizacion de casos
transporte. O contrato de transporte. exercicios para a préticos para a planificacion 6,0
Normativa sobre proteccion no transporte de planificacion do transporte do transporte
produtos na industria alimentaria. R Plroba escrita ao final do « Desefio dos documentos
trimestre necesarios na cadea de
suministracién dunha
empresa alimentaria ideada
polo alumno.
« Resolucion do boletin de
exercicios para a
planificacién do transporte
o Resolucion da proba escrita
TOTAL 20,0
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4.5.a) Identificacion da unidade didactica

N.° Titulo da UD Duracién
5 A investigacion comercial e o estudo do mercado 20
4.5.b) Resultados de aprendizaxe do curriculo que se tratan
Resultado de aprendizaxe do curriculo Completo
RA4 - Fai promocion dos produtos elaborados, para o que caracteriza e aplica técnicas publicitarias. NO
RA5 - Aplica as tecnoloxias da informacién e da comunicacion na xestion loxistica e comercial, e caracteriza as principais ferramentas informaticas. NO
4.5.c) Obxectivos especificos da unidade didactica
Obxectivos especificos Act Titulo das actividades Dura_t':lon
(sesions)
1.1 Identificar e aplicar as técnicas de recollida de informacion na investigacion comercial.
1 A investigacién comercial 12,0
1.2 Interpretar e valorar os resultados da investigacion comercial.
2.1 Identificar as técnicas de segmentacion de mercados
2 O mercado 8,0
2.2 |dentificar novos nichos de mercado
TOTAL 20
4.5.d) Criterios de avaliacion que se aplicaran para a verificaciéon da consecuciéon dos obxectivos por parte do alumnado
o s i Minimos Peso
Criterios de avaliacion Instrumentos de avaliacion A Ty
exixibles cualificacion (%)
PE.1 - A investigacion comercial (A1
CA4.1 Identificaronse e aplicaronse as técnicas de recollida de informacién na investigacion comercial. ° nvesiigac ial (A1) N 1
PE.2 - A investigacion comercial (A1
CA4.2 Interpretaronse e valoraronse os resultados da investigacion comercial. ° nvesiigac ial (A1) S 25
PE.3 - O mercado (A2
CA4.3 Recoriecéronse produtos e técnicas da competencia. ° r (A2) S 24
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Criterios de avaliacion Instrumentos de avaliacion g)l(irxiim: cualifizgz:)én (%)
CA4 .4 Identificaronse os novos nichos de mercado. » PEA-Omercado(A2) s 30
CAb5.4 Integraronse datos, textos e graficos, e presentouse a informacion consonte formatos requiridos. » LG.1- Alnvestigaciin comercial (A1) & 0 mercado (A2) N 20
TOTAL 100

4.5.e) Contidos

Contidos

Clasificacion e segmentacién do mercado.

Manexo de aplicacions informéticas.

Caracterizacion do mercado. Demanda. Comportamento do consumidor.

Andlise e interpretacion de datos comerciais. Presentacion de resultados.

Valoracién das vantaxes do emprego das aplicaciéns informaticas na xestion loxistica e comercial.

4.5.f) Actividades de ensino e aprendizaxe, e de avaliacion, con xustificacion de para que e de como se realizaran, asi como os materiais e os recursos necesarios para
a sua realizacion e, de ser o caso, os instrumentos de avaliacion

Como

Con que

Como e con que

investigacion comercial, tipos de estudos,
fases da investigacion comercial.

web relevantes para obter
informacion actual e propor
un traballo de investigacion

Proba escrita ao final do
trimestre

o Realizacion da proba escrita
ao final do trimestre

o Aula de informatica con acceso a
internet

o Enunciado da proba escrita

o PE.2- Ainvestigacion comercial (A1)

Que e para que se valora
Duracion
Activi sesions
ctividade Profesorado (en termos de Alumnado Instrumentos e procedementos de ( )
Resultados ou produtos Recursos L
; " tarefas) (tarefas) avaliacion
(titulo e descricion)
« Exposicion do documento o Lectura compartida do « Informe do traballo de « Documentacion entregada polo o LC.1-Ainvestigacion comercial (A1) e
preparado polo/a profesor/a documento, plantexando investigacion profesor ou profesora 0 mercado (A2)
dubidas e aportando . ) ) o ) L )
o Amosar ao alumnado o diversos puntos de vista o Proba escrita cumplimentadal « Medios audiovisuais na aula o PE.1-Ainvestigacion comercial (A1)
A investigacion comercial - Aplicacions da acceso a diferentes paxinas . .
o Traballo de investigacion 120
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Como e con que

Que e para que Como Con que se valora
Duracion
ivi sesions
Actividade Profesorado (en termos de Alumnado Resultados ou produtos Recursos Instrumentos e procedementos de ( )
5 . tarefas) (tarefas) P avaliacion
(titulo e descricion)
o Exposicion do documento o Lectura compartida do « Informe do traballo de o Documentacion entregada pola o LC.1- Ainvestigacion comercial (A1) e
preparado polo profesor documento, plantexando busqueda en internet profesora 0 mercado (A2)
dubidas e aportando . ) ) o
o Amosar a0s alumnos e diversos puntos de vista o Proba escrita cumplimentadal « Medios audiovisuais na aula e PE.3 -0 mercado (A2)
alumnas diferentes paxinas D | ballo d
O mercado - Tipos de mercado, web importantes para obter | © esenvolver o traballo de ) »
segmentacion de mercado e aplicacion da informacion actualizada do investigacion proposto polo « Aula de informatica con acceso a o PE.4 -0 mercado (A2) 80
segmentacion de mercados no desefio da tema que nos ocupa e profesor ou profesora internet ’
estratexia comercial. propor un traballo de o Realizacion da proba escrita : :
investigacion sobre ao final do trimestre + Enunciado da proba escrita
diferentes mercados
o Proba escrita ao final do
trimestre
TOTAL 20,0
4.6.a) Identificacion da unidade didactica
N.° Titulo da UD Duracion
6 A estratexia comercial 20
4.6.b) Resultados de aprendizaxe do curriculo que se tratan
Resultado de aprendizaxe do curriculo Completo
RA3 - Comercializa materias primas e auxiliares, asi como produtos elaborados, aplicando técnicas de negociacion. NO
RA4 - Fai promocion dos produtos elaborados, para o que caracteriza e aplica técnicas publicitarias. NO
RAS5 - Aplica as tecnoloxias da informacién e da comunicacion na xestion loxistica e comercial, e caracteriza as principais ferramentas informaticas. NO
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ANEXO Xl
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Obxectivos especificos Act Titulo das actividades (Dsl;;aigi:sr;
1.1 Recofiecer os diferentes tipos de estratexias comerciais 1 O programa comercial 6,0
2.1 Identificar e valorar as ferramentas do marketing-mix (produto, prezo, publicidade e promocién) no
éxito ou fracaso das vendas dunha empresa.
2 As ferramentas do marketing-mix 14,0
2.2 Disefiar estratexias comerciais baseandose nas catro ferramentas do marketing-mix.
TOTAL 20
4.6.d) Criterios de avaliacion que se aplicaran para a verificacién da consecucién dos obxectivos por parte do alumnado
Criterios de avaliacion Instrumentos de avaliacion Mi." i_mos - _Pesg'
exixibles cualificacion (%)

CA3.8 3.8. Recofiecéronse e describironse as calidades organolépticas dos produtos elaborados. LC-1 - As feramentas do markefing-mix (A2) N 2
CA3.9 Identificaronse e relacionaronse as maridaxes acaidas cos produtos para comercializar. LC.2 - As ferramentas do markefing-mix (A2) N 2
CA4.5 Describironse os tipos, os medios e os soportes publicitarios e promocionais utilizados na practica comercial. PE.1- As ferramentas do marketing-mix (A2) S 20
CA4.6 Recofiecéronse os obxectivos xerais da publicidade e a promocion. PE.2 - As ferramentas do marketing-mix (A2) S 20
CAA4.7 Definironse as variables para controlar nas campafias publicitarias e promocionais. LC3 - As feramentas do markefing-mix (A2) S 5
CAA4.8 Diferenciouse entre comprador e consumidor, e recofieceuse a sua influencia no desefio da publicidade. PE.3- A estratexia comercial (A1) S 15
CAA4.9 Identificaronse e explicaronse as técnicas de merchandising. PE.4 - As ferramentas do marketing-mix (A2) S 15
CA4.10 Valorouse a promocién e a venda a través de canles especializadas. LC4 - As ferramentas do markefing-mix (A2) N 2
CAb5.6 Recofieceuse a importancia das paxinas web corporativas para a competitividade empresarial. PES - A estratexia comercial (A1) S 15
CAA5.7 Valorouse a relevancia de internet e as novas tecnoloxias na promocion e na venda. LC5 - As ferramentas do markefing-mix (A2) N 2
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o o T Minimos Peso
Criterios de avaliacion Instrumentos de avaliacion exixibles cualificacion (%)
o LC.6 - As ferramentas do marketing-mix (A2
CAA5.8 Recofieceuse a importancia da aplicacion das novas tecnoloxias na imaxe corporativa da empresa. g-mix (A2) S 2
TOTAL 100

4.6.e) Contidos

Contidos

Variables de méarketing.

Espirito emprendedor e innovador aplicado ao marketing.

Caracterizacion do produto. Descricion por cata.

Relaciéns de maridaxe con elaboracions culinarias ou produtos alimentarios.
Orixinalidade e innovacion do produto.

Manexo de aplicacidns informaticas.

Valoracién das vantaxes do emprego das aplicacions informéaticas na xestion loxistica e comercial.

4.6.f) Actividades de ensino e aprendizaxe, e de avaliacion, con xustificaciéon de para que e de como se realizaran, asi como os materiais e 0os recursos necesarios para
a sua realizacion e, de ser o caso, os instrumentos de avaliacion

Como e con que
Que e para que Como Con que se valora
Duracion
Actividade sesions
Profesorado (en termos de Alumnado Resultad dut R Instrumentos e procedementos de ( )
tarefas) (tarefas) esultados ou proditos ecursos avaliacion
(titulo e descricion)
o Exposicion do documento o Lectura compartida do « Informe do traballo proposto | ¢ Documentacion entregada polo o LC.6 - As ferramentas do marketing-
preparado polo profesor documento, plantexando profesor mix (A2)
. . dubidas e aportando
O programa comercial - A estratexia « Propor ao alumnado o diversos puﬁtos de vista « Proba escrita resolta « Medios audiovisuais na aula o PE.5- A estratexia comercial (A1) 6.0
comercial: formulacion e tipos. desefio dunha imaxe . ’
corporativa de empresa, coa | © Realizar o traballo proposto
axuda das novas tecnoloxias | Pl profesor
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Como e con que
Que e para que Como Con que se valora
Duracion
ivi sesions
Actividade Profesorado (en termos de Alumnado Resultados ou produtos Recursos Instrumentos e procedementos de ( )
’ ., tarefas) (tarefas) P avaliacion
(titulo e descricion)
o Proba escrita ao final do o Realizacién da proba escrita « Aula de informatica con acceso a
trimestre internet
o Enunciado da proba escrita
o Exposicion do documento o Lectura compartida do « Informe do traballo proposto | « Documentacion entregada polo LC.1 - As ferramentas do marketing-
preparado polo/a profesor/a gqggdmento, plftntegando profesor mix (A2)
Ubidas e aportando
. Almosar aé)_fs alurtnnos’el diversos puﬁtos de vista o Proba escrita resolta o Medios audiovisuais na aula LC_).ZA?S ferramentas do marketing-
3: ?r:tn:rZselz ifcvzg 2?2;; o Aplicar as ferramentas e as mix (A2)
un traballo de busqueda gZEaet?c)i(ﬁiszai?én raballadas . ALtJ|a d(i informética con acceso a LC?ZASS ferramentas do marketing-
h interne mix
?ecr?:r;:eiltjgs 33 iwsacrek‘g?ng- na aula nun proxecto . . .
mix (como indagar sobre realizado en equipo e a o Enunciado da proba escrita LC.4 - As ferramentas do marketing-
diferentes estratexias posterior presentacion aos mix (A2)
i rupo.
As ferramentas do marketing-mix - Produto, comerciais baseadas no g p. g . LC.5 - As ferramentas do marketing- 140
prezo, publicidade e promocion. prezo, no produto ou na « Realizacion da proba escrita mix (A2) ,
' publicidade)
« Proba escrita ao final do PI_E.1 - As ferramentas do marketing-
trimestre mix (A2)
PE.2 - As ferramentas do marketing-
mix (A2)
PE.3 - A estratexia comercial (A1)
PE.4 - As ferramentas do marketing-
mix (A2)
TOTAL 20,0

5. Minimos exixibles para alcanzar a avaliacidon positiva e os criterios de cualificacién

CRITERIOS DE AVALIACION QUE SON MINIMOS ESIXIBLES PARA ACADAR A AVALIACION POSITIVA:
Os minimos esixibles atdpanse recollidos en cada unha das UDs da presente programacion, no epigrafe 4.c. Para obter unha avaliacion positiva e superar o médulo, o alumnado debera superar a lo menos os
devanditos criterios, indispensables para acadar os RAs asociados a cada unha das UDs.
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Os minimos exixible resumidos por cada UD son:

uD1

CA1.1 - Establecéronse as variables para considerar no plan de abastecemento de mercadorias.

CA1.9 - Valorouse a importancia da loxistica no éptimo aproveitamento dos recursos.

CA3.1 - Identificaronse as etapas nun proceso de compravenda.

CA3.2 - Identificaronse as técnicas de negociacion na compravenda de produtos alimentarios.

CA3.3 - Interpretouse a normativa mercantil que regula os contratos de compravenda.

CA3.4 - Recofiecéronse os criterios para a seleccion de provedores.

CA3.5 - Describironse as funcidns e as aptitudes dun axente de vendas.

CA3.6 - Identificaronse e valoraronse as funciéns do servizo posvenda.

CA3.7 - Describironse as técnicas de informacién e comunicacion na atencién a provedores e clientes.

ubD2

CA1.3 - Determinaronse as variables que intervefien na realizacién dun inventario.

CA1.5 - Describironse os procedementos de xestion e control de existencias.

CA1.6 - Establecéronse os sistemas de catalogacion de produtos para facilitar a sua localizacion.

CA1.7 - Identificaronse as variables que determinan o custo da almacenaxe.

CA1.8 - Calcularonse os niveis de existencias e os seus indices de rotacion.

ub3

CA2.1 - Identificaronse as zonas dun almacén e describironse as sUas caracteristicas.

CA2.2 - Programaronse as fases do proceso de almacenaxe e identificaronse as tarefas asociadas a cada posto de traballo.
CA2.6 - Determinaronse os datos e a informacidn que deben aparecer nos rétulos e nas etiquetas dos produtos.
CA2.7 - Describironse os procedementos de control sobre materias primas, consumibles e produtos terminados en recepcion e expedicion.
CA2.8 - Recofiecéronse os medios e os procedementos de manipulacion na almacenaxe de produtos alimentarios, e especificaronse as medidas de seguridade e hixiene.
CA2.9 - Determinaronse as condiciéns ambientais para a almacenaxe dos produtos.

uD4

CA2.5 - Identificaronse e especificaronse os tipos de embalaxe asociados ao medio de transporte.

CA4.10 - Valorouse a promocién e a venda a través de canles especializadas.

CA5.7 - Valorouse a relevancia de internet e as novas tecnoloxias na promocion € na venda.

uD5

CA4.2 - Interpretaronse e valoraronse os resultados da investigacion comercial.

CA4.3 - Recofiecéronse produtos e técnicas da competencia.
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CA4 4 - Identificaronse os novos nichos de mercado.

uD6

CA4.5 - Describironse os tipos, os medios e os soportes publicitarios e promocionais utilizados na practica comercial.
CA4.6 - Recorfecéronse os obxectivos xerais da publicidade e a promocidn.

CA4.7 - Definironse as variables para controlar nas campafias publicitarias e promocionais.

CA4.8 - Diferenciouse entre comprador e consumidor, e recofieceuse a sta influencia no desefio da publicidade.
CA4.9 - |dentificaronse e explicaronse as técnicas de merchandising.

CA5.6 - Recofieceuse a importancia das paxinas web corporativas para a competitividade empresarial.

CA5.8 - Recofieceuse a importancia da aplicacién das novas tecnoloxias na imaxe corporativa da empresa.

CRITERIOS DE CUALIFICACION:

A avaliacidn do alumnado realizarase mediante os seguintes instrumentos:

- PROBAS ESCRITAS: teran un peso dun 80% na nota de cada unidade didactica, e poderan incluir preguntas de desenvolvemento, completar cadros, oraciéns, debuxos, cuestions tipo test, preguntas de
verdadeiro ou falso, problemas; relativas os contidos abordados en cada avaliacion. Nas diversas probas indicarase o alumnado a puntuacion de cada pregunta, asi como todas aquelas cuestiéns necesarias para a
sua realizacion.

- LISTAS DE COTEXO: teran un peso dun 20% na nota de cada unidade didactica, e incluen as probas ou tarefas practicas, informes e traballos de investigacion propostos.

O desempefio do alumnado en termos de precision e calidade (cualificacion) valorarase a través dos instrumentos de avaliacion programados, o resultado de cada un deles para cada alumna/o expresarase con dous
decimais nunha escala numérica de rango 10 cun valor minimo de 0 e maximo de 10, considerando un resultado igual ou maior a 5,00 o aprobado.

A expresién da cualificacién dos mddulos profesionais obterase como o resultado conxunto dos instrumentos de avaliacidn que corresponden a cada avaliacion, aplicando os pesos programados e axustando ao
enteiro da seguinte forma:

- Se o valor non chega 6 5,00 eliminaranse os decimais (fruncamento)

- Se o valor € igual ou superior a 5,00 por redondeo (notacion cientifica)

O tratarse dun modulo de 2° curso habera duas avaliacions. A cualificacion da 12 avaliacion correspondera cos instrumentos de avaliacion empregados na valoracién dos CAs asociados as rematadas nesa
avaliacion. A cualificacidn da 22 avaliacién correspondera ca cualificacion final do mddulo polo tanto cos instrumentos de avaliacién empregados na valoracion dos CAs asociados a toédalas UDs (UD1, UD2, UD3, UD
4,UD5 e UDG).
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6. Procedemento para a recuperacion das partes non superadas
6.a) Procedemento para definir as actividades de recuperacion

0 alumnado que non supere 0 modulo antes da realizacion da FCT recibira un informe individualizado especificando as partes que ten que recuperar, o programa de actividades de recuperacion a realizar durante o
terceiro trimestre e a data especifica da/s probals de recuperacion a realizar no mes de Xufio coincidindo coa avaliacion final. As actividades consistiran en resolucién de dubidas e repetir aquelas actividades
practicas realizadas durante o curso nos que o alumnado presente maiores dificultades.

A cualificacion final do modulo nestes casos realizarase seguindo o indicado no punto 5.

6.b) Procedemento para definir a proba de avaliacion extraordinaria para o alumnado con perda de dereito a avaliacion continua

No caso de alcanzar perda de dereito a avaliacion continua por faltas de asistencia, 0 alumnado dispora dunha proba a realizar no periodo extraordinario indicado pola administracion.
A proba conterd tantas partes como resultados de aprendizaxe tefia 0 modulo e realizarase segundo as normas que estableza o Departamento de Industrias Alimentarias, sendo necesaria a obtencién de unha nota
minima de 5 para superar 0 modulo.

7. Procedemento sobre o seguimento da programacién e a avaliaciéon da propia practica docente

Farase un seguimento alo menos mensual da programacion utilizando a opcion que para elo esta habilitada na plataforma programaciéns (https://www.edu.xunta.es/programacions/) e nas reuniéns mensuais de
titoria. No caso de modificacidéns na programacion, xustificardse debidamente e quedara reflexado na mesma aplicacion.

Ao final de curso, valdrase a consecucién desta programacion, facéndose referencia @ mesma na memoria de final de curso e téndose en conta para a elaboracién da programacién do seguinte ano, en canto a:
- Obxectivos conseguidos

- Contidos acadados

- Cambios en lexislacion que poden afectar o mddulo

- % de alumnado que supera 0 modulo

Ao rematar o curso proporase un cuestionario (anénimo) o alumnado para que valoren o médulo. O resultado de tal cuestionario aparecera na memoria de final de curso, e sera tido en conta na elaboracién da
programacion do seguinte ano. Preguntarase sobre:

- Dificultades encontradas

- Qué cambiaria do modulo

- Qué aprendeu no mddulo
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- Cales foron a partes mais interesantes

8. Medidas de atencion a diversidade

8.a) Procedemento para a realizacion da avaliacién inicial

Segundo o establecido no artigo 28 da Orde do 12 de xullo de 2011, ao comezo das actividades do curso académico, o0 equipo docente realizara unha sesién de avaliacion inicial do alumnado. Esta tera por obxecto
cofiecer as caracteristicas individuais do mesmo e a formacion previa, asi como as stas capacidades. En consecuencia, dedicaranse os primeiros dias de curso & observacion e rexistro daquelas circunstancias que
poidan ser obxecto de tratamento para a mellora do proceso educativo. Ademais, durante as primeiras sesions, pasaraselle ao alumnado un cuestionario de avaliacidn inicial sobre cofiecementos basicos
relacionados co mddulo, ademais dunha ficha cunha serie de preguntas relacionadas con factores persoais (lugar de procedencia, nivel de estudos ...), laborais (se traballa...), e socioculturais (intereses, afeccions
).

Na reunidn de avaliacion inicial, pofierase en comun a informacion dispofiible sobre as caracteristicas xerais do grupo ou sobre as circunstancias especificamente académicas ou persoais, con incidencia educativa,
de cantos alumnos e alumnas o compoiian. O tratado nesta sesion e os acordos adoptados polo equipo docente recolleranse nunha acta segundo se desenvolve no artigo 16 da orde mencionada.

Logo desta avaliacion realizada ao inicio do curso, ao respeto deste mddulo, ao comezo de cada unidade didactica avaliaranse, a través de diferentes actividades, as ideas previas do alumnado en relacion a materia
a tratar. Deste modo, o proceso educativo partira dos cofiecementos xa adquiridos, procurando aprendizaxes significativos.

8.b) Medidas de reforzo educativo para o alumnado que non responda globalmente aos obxectivos programados

MEDIDAS DE REFORZO DE CARACTER GLOBAL: as medidas para atender a diversidade e a intregracion do alumnado materializanse a través de:
- Axustes na metodoloxia, adaptando os recursos pedagéxicos as necesidades do alumnado.

- Materiais didacticos variados, que ofrezan un conxunto de actividades que aborden os contidos de distintas maneiras.

- Axustes no formato dos instrumentos de avaliacion e na temporalizacién se fora necesario

- Nas horas titoriais aportarase reforzo ao alumnado que o requira, (luns, de 16:00 a 17:00 horas).

MEDIDAS DE REFORZO PARA O ALUMNADO CON NEAE E NEE: Terase en conta o establecido na ORDE do 8 de setembro de 2021, pola que se desenvolve o Decreto 229/2011, do 7 de decembro, polo que se
regula a atencion a diversidade do alumnado dos centros docentes da Comunidade Auténoma de Galicia nos que se imparten as ensinanzas establecidas na Lei organica 2/2006, do 3 de maio, de educacion.

Dacordo co artigo 61 del Decreto 114/2010, de 1 de xullo,0 alumnado con necesidades educativas especiais, con arreglo 6 establecido no artigo 73 da Ley organica 2/2006, de 3 de maio, de educacion, podera ser
autorizado, cando as necesidades de apoio especifico asi o xustifiquen, para cursar os ciclos formativos en réximen ordinario de modo fragmentado por médulos, con una temporalizacién distinta a establecida con
caracter xeral.
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Para levar a cabo calquer tipo de reforzo ou flexivilizacion (sempre en colaboracién do titor/a e do orientador/a) deberanse revisar algins elementos basicos da programacion:
As capacidades e os contidos.

Establecemento de obxectivos ou contidos alternativos e /ou complementarios.

Variaciéns na secuencia de contidos (temporalizacion).

A metodoloxia

Técnicas de traballo cooperativo.

Actividades de pequeno grupo con dificultade gradual.

Actividades de reforzo, poden ser alternativas.

Reforzo positivo, valora-las capacidades do alumno /a, mellorar a sua autoestima.

A avaliacion, modificacidns tanto en criterios, en instrumentos como en procedementos avaliativos.

9. Aspectos transversais

9.a) Programacion da educacion en valores

- Orientacion das actividades de ensino aprendizaxe dende unha perspectiva integral e de xénero, que contriblia a previr todo tipo de situacions de violencia, e en particular a de xénero.
- Educacién moral e civica: Incorporada & programacién dende os contidos actitudiais e valorada no desempeno das tarefas individuais e grupais nas que participa cada alumno/a como expresién do respeto as
normas, 0s compafieiros/as e os docentes, 0 seu traballo, as instalacidns e os materiais.
- Educacion para a paz: Incorporada a programacion como unha actividade que fomenta o cofiecemento intercultural como pilar basico da paz, a través cofiecemento das peculiaridades das materias primas
alimentarias, elaboracions...de cada cultura.
-Educacion para a igualdade de oportunidades entre ambos sexos: A distribucién de tarefas e a participacién na toma de decisions farase evitando a materializacién dos roles tradicionais home-muller.
-Educacion para & saude: Estes aspectos estan presentes mais que nunca (dada a pandemia actual) na programacion do médulo o través da practica de comportamentos responsables nos &mbitos da saude, a
hixiene e a seguridade no desenvolvementos do mddulo. Especialmente, tal e como indica o protocolo COVID-19, implicarase ao alumnado na concienciacion social que ten a limpeza dos elementos comuns de uso
privativo, nas medidas de prevencion basicas e nas medidas xerais de proteccién individual.
-Educacion ambiental:Terase en conta 6 longo de toda a programacion , coller as bases fundamentais para levar a cabo unha producién sostible.
-Educacion do consumidor: A educacién como consumidores é consustancial ao curriculo formativo do ciclo superior de Procesos e Calidade na Industria Alimentaria xa que todos logo somos consumidores de
alimentos e o cofiecemento técnico que adquieren os alumnos permitelles facer un consumo consciente e responsable que aplicaran a outro tipo de productos e a elaboracién dos mesmos.
-Posta en valor do patrimonio cultural de Galicia:

*Situar o galego como instrumento basico de difusion da cultura de Galicia e da cultura universal en todos os niveis e areas educativas.

*Facilitar a plena integracion lingUistica dos alumnos e alumnas procedentes de fora de Galicia.
-Fomento do Plurilingliismo: Atendendo ds obxectivos anuais que desenvolven o Plan funcional e Estratéxico do Centro, concretamente:
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*Incrementar as competencias do alumnado en linguas estranxeiras.

Incliense tamén os obxectivos xerais do PAT:

- Favorecer a integracién do alumnado no seu grupo e no CIFP, e favorecer un clima de convivencia, tolerancia e colaboracién.

- Contribuir a personalizar a relacién educativa fomentando a confianza entre o alumnado e o profesorado a hora de abordar posibles dificultades, canalizando a axeitada atencién aos intereses e as suxestiéns do
alumnado.

- Colaborar na consecucion dun mellor ambiente de traballo, disciplina e puntualidade no grupo.

- Axudar e orientar o alumnado sobre o seu rendemento académico, colaborando no ensino de habitos e actitudes positivas para o estudo, e de técnicas de traballo intelectual.

- Contribuir & coherencia no desenvolvemento das programacions do profesorado do grupo a través da coordinacion dos procesos de avaliacidn e da adopcion de medidas educativas
para dar resposta as necesidades detectadas

- Proporcionarlle ao alumnado informacion e asesoramento con respecto a diversidade de opciéns académicas e profesionais, facilitando asi a toma de decisiéns respecto ao

futuro escolar e socio laboral.

- Obter e seleccionar datos e informacién sobre o alumnado individualmente e colectivamente, para os pér & disposicidn -pola sta utilidade- do resto do profesorado.

- Establecer canles de comunicacion coas familias, no caso do alumnado menor de idade.

9.b) Actividades complementarias e extraescolares

Organizaranse e realizaranse visitas as empresas do sector da industria alimentaria que permitan complementar os cofiecementos adquiridos no centro. O niimero de visitas e a tipoloxia das industrias programarase
en conxunto no Departamento de Industrias Alimentarias para coordinarse entre os diferentes mddulos dos diferentes ciclos impartidos.

En relacién o presente mddulo, proporase a realizacion de visitas a distintas empresas para poder ver as técnicas de xestion loxistica (aprovisionamentos, almacén e expediciéns) e comerciais (marketing e
promocidn) que se levan a cabo nos distintos sectores, mais sempre en coordinacion co resto do equipo docente do ciclo formativo.
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10.0utros apartados

10.1) Secuenciaciéon do médulo a seguir

ANEXO Xl
MODELO DE PROGRAMACION DE MODULOS PROFESIONAIS

thCIB

De xeito aproximado seguirase a seguinte secuenciacion:
Na primeira avaliacion daranse as seguintes unidades:
UD1 - O aprovisionamento e a negociacién comercial
UD2 - Control e valoracién de stocks

Na segunda avaliacion daranse as seguintes unidades:
UD4 - A cadea de subministracion

UDS5 - A investigacion comercial e o estudo do mercado
UDG - A estratexia comercial

UD3 - O almacenaxe, a recepcion e a expedicion de mercadorias.
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